
 

5 เคล็ดลับ เริ่มต้นธุรกจิของตัวเอง ให้เป็นเถา้แก่เงินล้าน 
ไอเดีย ความช านาญ ประสบการณ์ และใจรัก สิ่งเหล่านี้คือส่วนผสมส าคัญในการท าธุรกิจเอส

เอ็มอี แต่สิ่งส าคัญอีกอย่างที่เราจะขาดมันไปไม่ได้เลย ก็คือ ‘เงินทุน’ เราอาจจะเคยถูกปลูกฝังกันมาตั้งแต่เด็ก
ว่า การลงทุนท าธุรกิจของตัวเองต้องใช้เงินเยอะ ต้องมีเงินเป็นล้าน ๆ ซึ่งนั่นไม่ใช่ความจริงเลย การจะท าธุรกิจ
ขึ้นมาให้ประสบความส าเร็จได้นั้น หากมีเงินทุนเพียงเล็กน้อยก็สามารถท าได้แล้ว แต่สิ่งส าคัญที่เราต้องรู้ก็คือ 
เคล็ดลับในการบริหารเงิน ว่าควรจะใช้จ่ายเงินที่มีอยู่อย่างไรให้มีประสิทธิภาพมากที่สุด ครั้งนี้ SCB SME จะ
มาน าเสนอ 5 เคล็ดลับประหยัดเงินเพื่อเริ่มต้นธุรกิจไปพร้อม ๆ กัน 

1. ปรึกษาผู้เชี่ยวชาญตามงานต่าง ๆ 

ในระยะหลัง ๆ มานี้เราจะเริ่มเห็นงานแฟร์ งานสัมมนาธุรกิจ เอสเอ็มอี หรืองานต่าง ๆ ที่
เกี่ยวข้องกับการท าธุรกิจมากขึ้น ซึ่งภายในงานเหล่านี้ก็จะจัดโซนไว้ส าหรับผู้ประกอบการให้เข้าไปปรึกษา กับ
ผู้เชี่ยวชาญได้โดยตรง สามารถขอค าแนะน าเกี่ยวกับการท าธุรกิจของตัวเองได้ และที่ส าคัญคือ ‘ฟรี’ ซึ่งเรา
สามารถใช้ช่องทางนี้ในการส ารวจความคิด และจัดองค์ประกอบของธุรกิจเราให้ดีก่อนจะเริ่มลงมือท าจริง ๆ 
ดีกว่าไปจ้างที่ปรึกษาราคาแพง เพราะการเริ่มต้นธุรกิจจริง ๆ เราอาจจะยังไม่จ าเป็นที่จะต้องใช้การบริการถึง
ขั้นนั้นนั่นเอง 

2. ตีสนิทกับลูกค้าคนส าคัญ 

การตีสนิทกับลูกค้ารายใหญ่สัก 2-3 รายเอาไว้ ถือเป็นการประหยัดเงินไปได้มากทีเดียว 
หลายคนอาจจะงงว่าจะสามารถช่วยประหยัดได้ยังไง ก็เพราะถ้าเราเสนอการลดราคาให้ลูกค้า เสนอแพ็คเกจ
พิเศษ และให้การสนับสนุนกับลูกค้าอย่างดี ก็จะท าให้ลูกค้ากลายมาเป็นลูกค้าระยะยาวของเราได้   ซึ่งการท า
ธุรกิจแน่นอนอยู่แล้วว่าเราไม่คิดจะท าแค่วัน สองวัน แล้วก็เลิกไป เราต้องท าเป็นสิบ ยี่สิบปี หรืออาจจะตลอด
ชีวิต ดังนั้นลูกค้ารายใหญ่ 2-3 รายที่เราตีสนิทนี้เองที่จะคอยค้ าจุนธุรกิจของเราให้อยู่ต่อไปได้ในระยะยาว 
คอยมาเป็นเงินหมุนให้กับเรา และที่ส าคัญคือเราไม่ต้องเสียเงินจ านวนมากในการท าโฆษณาดึงลูกค้าหน้าใหม่ ๆ 
เข้ามาด้วยนั่นเอง 



3. ใช้บริการ Outsource 

หากธุรกิจเราเป็นธุรกิจทีก าลังจะเริ่มต้น หรือเพ่ิงเริ่มต้นได้ไม่นาน การจะจ้างพนักงานประจ า
มาคอยท างาน และจ่ายเงินเดือนให้ก็คงจะเป็นอะไรที่หนักอยู่ไม่น้อย อีกทั้งถ้าเราต้องเป็นคนแบกรับค่าใช้จ่าย 
ซื้ออุปกรณ์ทุกอย่างเองทั้งหมดก็คงจะไม่ไหวเช่นกัน ดังนั้นการใช้บริการ Outsource จึงเป็นการแก้ปัญหาอีก
ทางหนึ่ง เช่น ถ้าเราเป็นธุรกิจ E-Commerce ขนาดเล็ก มีลูกค้าสั่งของเราเข้ามา เราก็ไม่จ าเป็นต้องไปแพ็ค
ของ ส่งของและ ไปไปรษณีย์ด้วยตัวเอง แต่สามารถเลือกใช้งาน Outsource ที่รับท าหน้าทีนี้โดยเฉพาะ ก็จะ
ประหยัดต้นทุนแฝงไปได้หลายบาทเลยทีเดียว 

4. อย่าเพิ่งรีบมีออฟฟิศเป็นของตัวเอง 

“ท าธุรกิจของตัวเองทั้งที ออฟฟิศของฉันต้องสวยต้องหรูให้มากที่สุด” ใครมีความคิดแบบนี้
อยู่ให้รีบหยุดไว้ก่อนเลย เพราะค่าใช้จ่ายหลัก ๆ ของการท าธุรกิจนอกจากการผลิตสินค้าแล้ว ก็มาจากเจ้าตัว
ออฟฟิศนี่แหละ ถ้าหากเราอดใจ และคิดถึงความจ าเป็นของมันจริง ๆ เราก็จะรู้ว่าในช่วงเริ่มต้นของการท า
ธุรกิจนั้นยังไม่ต้องมีออฟฟิศก็ได้ และในสมัยนี้ก็มีสิ่งที่เอ้ือประโยชน์ต่อการท างานนอกบ้านอยู่แล้ว ขอแค่มีร้าน
กาแฟดี ๆ สักที่ หรือไป Co-Working Space สักแห่ง ก็สามารถใช้เวลาท างานอยู่ที่นั่นได้ทั้งวัน นอกจากจะ
ประหยัดเงินได้แล้ว เราอาจจะได้ไอเดียดี ๆ ในการท าธุรกิจกลับมาอีกด้วย 

5. ยืมก่อนค่อยเช่า เช่าไม่ได้ค่อยซ้ือ 

วิธีสุดท้ายที่จะช่วยให้ ทุกคนเริ่มธุรกิจของตัวเองได้ แม้จะมีเงินทุนไม่มากนักก็คือ การยืมทุก
อย่างที่ยืมได้นั่นเอง ซึ่งถ้าหากเราจะเริ่มธุรกิจที่มีขนาดไม่ใหญ่ อุปกรณ์อะไรที่เราจ าเป็นต้องใช้ แต่ที่บ้านของ
เรามี ญาติของเรามี หรือเพ่ือนของเรามี แต่ไม่ได้ใช้งาน ก็ให้ลองขอยืมมาก่อน เพราะถ้าหากยืมได้มันจะช่วย
เราประหยัดเงินไปได้มากเลยทีเดียว แต่ทุกอย่างใช่ว่าจะยืมได้ทั้งหมด อันไหนที่เราจ าเป็นต้องใช้ตลอดก็ถึง
คราวต้องซื้อมาใช้งานในบริษัทด้วยเช่นกนั 

 


